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TA Triumph-Adler affirme sa présence sur le marché des systèmes d’impression. 

La fin d’année 2008 et ce début 2009 marque un temps fort en terme de communication pour TA Triumph-Adler. 
TA Triumph-Adler affirme sa présence sur le marché des systèmes d’impression (systèmes imprimantes, copieurs et multifonctions ; solutions d’audit et logicielles) en mettant l’accent sur les solutions et en prenant part à divers évènements de communication. 

Les Solutions Essentielles : 
TA Triumph-Adler à lancer en novembre dernier sa gamme de Solutions Essentielles. En plus des gammes Produits et Services, l’offre TA Triumph-Adler intègre de nombreux outils intelligents spécialement conçus pour optimiser la gestion documentaire. Véritables solutions professionnelles, ces outils permettent de superviser, configurer et contrôler tous les systèmes d’impression ainsi que leur production. Synonymes de gain de temps et de rentabilité, ces solutions logicielles apportent aux entreprises la valeur ajoutée essentielle à leur activité.

Solution d’audit T.O.M. : 
Dans la logique de l’évolution du marché de l’impression, TA Triumph-Adler continue de développer sa solution d’audit T.O.M. (Total Output Management). Conçue pour analyser et optimiser l’ensemble d’un parc bureautique, cette solution, qui offre de nombreux avantages tant au client final qu’au revendeur, est offerte gratuitement aux partenaires agréés TA Triumph-Adler. 
Lancement d’une nouvelle gamme couleur : succès pour le Road Show !
C'est à Paris que s'est terminé, le 10 février dernier, le Road Show de lancement de la nouvelle gamme couleur TA Triumph-Adler qui a sillonné les routes à travers la France pendant plusieurs semaines. Afin d’être au plus proche de ses clients, TA Triumph-Adler a en effet décidé d’organiser cette année un Road Show pour présenter sa nouvelle gamme couleur : les multifonctions DCC 2725, DCC 2730, DCC 2740 et DCC 2840 ainsi que les imprimantes CLP 4521, CLP 4621 et CLP 4626. Cette tournée visait à présenter et à faire manipuler par les clients et prospects venus en nombre les nouveaux produits. Au total ce sont plus de 170 sociétés différentes qui se sont présentées sur les 6 sites exposés (dont IT PARTNERS les 3 et 4 février dernier). Nul doute que le Road Show 2009, au fil des kilomètres parcourus a suscité l'intérêt des professionnels qui ont reconnu unanimement les qualités technologiques des produits. 

Salon IT Partners : 
TA Triumph-Adler a participé, les 3 et 4 février 2009, au salon IT Partners qui s’est tenu à Disneyland Resort Paris. En plus de mettre l’accent sur l’actualité du moment, à savoir le lancement de la gamme de produits couleur, ce fut l’occasion pour TA Triumph-Adler de prendre part à un évènement phare du marché. 
Communication dans la presse : 

Dans le but d’accroître sa visibilité et sa notoriété, TA Triumph-Adler a lancé une campagne de parution publicitaire dans la presse spécialisée mettant l’accent sur son concept d’optimisation de la politique d’impression. 
De plus, la marque TA Triumph-Adler se fait plus présente au sein de la presse par le biais d’articles sur le thème des produits mais également de la stratégie d’entreprise ou de distribution. 

TA Triumph-Adler affirme ainsi sa volonté de développement et renforce son positionnement sur le marché de l’impression. 

Pour plus d’information : www.triumph-adler.fr
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